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●报缝话题

2016年
全球农用农药需
求价值将达到
590亿美元

本报讯
11 月 14 日，
滨 城 区 人 大
常 委 会 副 主
任 高 树 忠 率
专 题 调 研 组
一 行 六 人 来

我公司就科技创新工作的开展情况进行调研，

科研所总工程师徐家俊热情接待并陪同调研。
调研组一行先后参观了我公司科研所及温

室大棚，徐工就科研所新研发项目的开展情况
及生测温室大棚的实验工作做了详细汇报。实
地调研结束后，调研组一行对我公司的科研工
作给予充分肯定，并就下一步推进科技创新工
作提出了指导性意见，对我公司创新工作的持
续开展起到了指导作用。 （科研所 王金凤）

以优质产品服务客户

以开放平台成就员工

以绿色环境回报社会

企 业 使 命

保跨二，乘胜攻坚 抓机遇，顺势而为
■中层会专题报道

本报讯 11 月 3 日，我公司组织全体中层管理人员在四楼
会议室召开了管理沟通会议。会上，董事长黄延昌向大家通报
了我公司本年度前三季度生产经营情况，并就国际国内行业竞
争态势及发展趋势做了详尽的分析及预测，进一步指明了我公
司的战略发展目标，同时在盘点现状的基础上，重申差距，分析
问题，提出了围绕目标实现应如何着力聚焦的具体要求。

2012年度公司总体经营看好。黄总说，从经营数字上看，
截至 10 月底，整体销售收入已完成 17.3 亿，远超去年全年业
绩；从品种数量上看，各原药品种需求旺盛，产品供应均趋紧
张，盈利水平上涨；从市场销售及产品结构上看，原优势产品优
势正在扩大，原劣势产品工艺提升、质量改善，正在追赶到行业
前列。后两个月任务紧张，要努力攻坚。黄总提出，生产系统从
高层到中层到分厂，要严阵以待，保持生产稳定，交货及时，关
键时期量升质升，确保 20 亿年度目标的实现。“跨二”是公司发
展进程中重要的阶段性战略目标，“跨二”的实现，会使滨农真
正进入国内农化前五强，跻身国家十二五产业规划重点聚焦的
第一梯队，会使滨农随着农化行业的转晴且持续增长而实现自
身的健康稳健发展。

当前国内外行业形势，机遇与挑战并存。国际粮食危机带
来发展机遇———近几年，全球自然灾害频发，全球粮食主产国、
出口国粮食产量锐减，世界粮食供应平衡被打破，使得粮食需
求日益突出，带来对农药产品需求的长期持续刚性增长，今后
五到十年会是农化行业快速增长的时期。长久来看，人口不断
增长，耕地面积不断减少，以提高粮食的单产量、科学合理使用
农药来提高农产品的产量与质量是人类的必然选择。国内厂家
两极分化严重———当前国内前几位的企业正在越做越好，什么
样的企业才能生存下来？第一类靠创新，率先把产品做到前面，
并且迅速形成销售，如以沈阳化工研究院这种靠创制产品为代
表的企业必然能获得发展；第二类靠实力，如以江浙新安化工
为代表的企业，正在通过筛选收购国内优秀的二流企业迅速使
自身成为一个全天候的农化企业（国内国外、原药制剂）。这次
以规模化、创新化和强大的实力为支撑的两极分化，使中国农

药正在发生着真正洗牌性的变化。
在当前的行业形势下，滨农提出这样的战略目标：2015 年

做到 30 亿，2020 年做到 50 亿，稳固跻身国家产业政策规划中
所提出的“三到五家 50 亿的企业”。50 亿业绩目标中，其中国
内销售 20 亿，制剂 15 亿，原药 5 亿；海外销售 30 亿，制剂、原
药各 15 亿。
要实现这样的战略目标，滨农面临五个考验。一是销售关，

不能再局限于当前国内国外粗放型的销售，要真正深入国际市
场，走向全球终端；二是环保关，安全是天，环保是地，必须加大
投入和管理，确保万无一失；三是模式关，随着土地流转的加
快，必须从以往工厂 + 经销商 + 农民的传统销售模式迅速切
换到提供整体植物保护方案这种新型的模式和实力；四是品牌
关，2015 年以前把三嗪类、酰胺类等现有优势产品和未来趋势
产品做好，提升质量，丰富品种，同时积极拓展新品种，如麦田、
水稻田等产品追追区，执去品 去随到沟如拓，调测向况67"{Z测执企拓细技科行技科行实现来黄区交稳优黄
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